Ejercicio 1. Ventas Totales por Vendedor
Objetivo
Aprender a resumir información utilizando filas y valores.
Instrucciones
1. Seleccione toda la tabla. 
2. Cree una Tabla Dinámica. 
3. Arrastre Vendedor al área de Filas. 
4. Arrastre Venta al área de Valores. 
5. Verifique que la operación sea Suma. 
Responda
· ¿Cuánto vendió Ana? 
· ¿Cuánto vendió Carlos? 
· ¿Cuánto vendió Luis? 
· ¿Quién fue el vendedor con mayores ventas? 

Ejercicio 2. Ventas Totales por Región
Objetivo
Analizar el desempeño de cada región.
Instrucciones
1. Cree una nueva Tabla Dinámica. 
2. Coloque Región en Filas. 
3. Coloque Venta en Valores. 
Responda
· ¿Qué región obtuvo mayores ventas? 
· ¿Qué región obtuvo menores ventas? 
· ¿Cuál es la diferencia entre ambas? 

Ejercicio 3. Ventas por Producto
Objetivo
Identificar los productos que generan más ingresos.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque Producto en Filas. 
3. Coloque Venta en Valores. 
Responda
· ¿Cuál producto generó más ingresos? 
· ¿Cuál generó menos ingresos? 
· Ordene los resultados de mayor a menor. 

Ejercicio 4. Cantidad de Registros por Vendedor
Objetivo
Utilizar la función Conteo.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque Vendedor en Filas. 
3. Coloque nuevamente Vendedor en Valores. 
4. Cambie la configuración de valores a Conteo. 
Responda
· ¿Cuántas ventas registró cada vendedor? 
· ¿Quién realizó más registros? 

Ejercicio 5. Ventas por Región y Producto
Objetivo
Analizar información cruzada.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque Región en Filas. 
3. Coloque Producto en Columnas. 
4. Coloque Venta en Valores. 
Responda
· ¿Qué producto vendió la región Norte? 
· ¿Qué producto vendió la región Centro? 
· ¿Qué producto vendió la región Sur? 
· ¿Cuál combinación Región–Producto generó más ingresos? 

Ejercicio 6. Promedio de Ventas por Vendedor
Objetivo
Aplicar la función Promedio.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque Vendedor en Filas. 
3. Coloque Venta en Valores. 
4. Cambie el cálculo a Promedio. 
Responda
· ¿Cuál es el promedio de venta de Ana? 
· ¿Cuál es el promedio de venta de Carlos? 
· ¿Cuál es el promedio de venta de Luis? 
· ¿Quién tiene el promedio más alto? 

Ejercicio 7. Uso de Filtros
Objetivo
Aprender a filtrar información.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque Región en el área de Filtros. 
3. Coloque Vendedor en Filas. 
4. Coloque Venta en Valores. 
Actividades
· Filtre únicamente la región Norte. 
· Filtre únicamente la región Sur. 
· Filtre únicamente la región Centro. 
Responda
· ¿Cómo cambian los resultados al aplicar cada filtro? 
· ¿Qué vendedor aparece en cada región? 

Ejercicio 8. Porcentaje de Participación por Vendedor
Objetivo
Mostrar valores como porcentaje.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque Vendedor en Filas. 
3. Coloque Venta en Valores. 
4. Agregue nuevamente Venta a Valores. 
5. En el segundo campo seleccione: 
· Mostrar valores como 
· % del total general 
Responda
· ¿Qué porcentaje del total vendió Ana? 
· ¿Qué porcentaje vendió Carlos? 
· ¿Qué porcentaje vendió Luis? 

Ejercicio 9. Análisis Completo de Ventas
Objetivo
Combinar varios elementos de una Tabla Dinámica.
Instrucciones
1. Cree una Tabla Dinámica. 
2. Coloque: 
· Región en Filas. 
· Vendedor en Filas (debajo de Región). 
· Venta en Valores. 
Responda
· ¿Qué vendedor pertenece a cada región? 
· ¿Cuánto vendió cada uno? 
· ¿Cuál región tiene mejor desempeño? 
· ¿Cuál vendedor lidera dentro de su región? 

Ejercicio 10. Reporte Gerencial
Objetivo
Aplicar todo lo aprendido.
Instrucciones
Cree una Tabla Dinámica que permita responder:
1. ¿Cuál vendedor realizó más ventas? 
2. ¿Cuál producto generó más ingresos? 
3. ¿Qué región obtuvo mayores ingresos? 
4. ¿Cuál es el total general de ventas? 
5. ¿Qué porcentaje del total representa cada región? 
6. Ordene los resultados de mayor a menor. 
7. Aplique formato de moneda a los valores. 
8. Cambie el diseño a formato tabular. 
9. Muestre subtotales por región. 
10. Interprete los resultados en un párrafo de al menos 5 líneas. 
Informe Final
Redacte una conclusión respondiendo:
· ¿Qué información importante descubrió? 
· ¿Qué decisiones podría tomar una empresa con estos datos? 
· ¿Qué ventajas ofrecen las Tablas Dinámicas frente a los cálculos manuales?

